
サービス内容 金額（税抜） 詳細

案件選定 ０円 ➢ 買収先（売却先）の選定

着手金 10万円 ➢ 最新3期分の財務諸表分析

業務報酬

スタンダード 30万円 ➢ 契約後5年間の未来財務予測

ゴールド 50万円 ➢ トップ面談に同席・値段交渉

プラチナ 70万円 ➢ 弁護士等を入れてのデューデリジェンス※

成功報酬 契約金額×7％ ➢ 最終契約書の締結

税理士法人松岡会計事務所 M&A業務 【5000万円まで】

（例）2000万円で契約（スタンダード）の場合
10万円＋30万円＋140万円＝180万円

※弁護士費用等は実費となります



サービス内容 金額（税抜） 詳細

案件選定 ０円 ➢ 買収先（売却先）の選定

着手金 20万円 ➢ 最新3期分の財務諸表分析

業務報酬

スタンダード 50万円 ➢ 契約後5年間の未来財務予測

ゴールド 70万円 ➢ トップ面談に同席・値段交渉

プラチナ 100万円 ➢ 弁護士等を入れてのデューデリジェンス※

成功報酬
5000万円×7％

➢ 最終契約書の締結

契約金額−5000万円×5％

税理士法人松岡会計事務所 M&A業務 【5000万円~1億円】

（例）7000万円で契約（スタンダード）の場合
20万円＋50万円＋450万円＝520万円

※弁護士費用等は実費となります



サービス内容 金額（税抜） 詳細

案件選定 ０円 ➢ 買収先（売却先）の選定

着手金 30万円 ➢ 最新3期分の財務諸表分析

業務報酬

スタンダード 70万円 ➢ 契約後5年間の未来財務予測

ゴールド 100万円 ➢ トップ面談に同席・値段交渉

プラチナ 200万円 ➢ 弁護士等を入れてのデューデリジェンス※

成功報酬

5000万円×7％

➢ 最終契約書の締結5000万円～1億円×5％

契約金額−1億円×3％

税理士法人松岡会計事務所 M&A業務 【1億円以上】

（例）2億円で契約（スタンダード）の場合
30万円＋70万円＋900万円＝1000万円

※弁護士費用等は実費となります
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